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aumentare, aggiungere
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!"
aumentare, aggiungere
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!"
aumentare, aggiungere

#$
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!"%&%quantità determinata

•>?@ABCDE#$FGHHIJ

•KL'(#$MNAOJ



'(
（cose astratte)

aumentare 
migliorare

(Rendi la posizione, il grado, il livello, la 
quantità, la qualità, ecc. più alti dell'originale.)

)*

•Sost.!"PQ
RSPQ
TUPQ
VWPQ
X



'(

（cose astratte)
aumentare 
migliorare

(Rendi la posizione, il grado, il livello, la quantità, 
la qualità, ecc. più alti dell'originale.)

)*

•PQ !"O !disillabico"
PQRS
PQTU
PQVW
PQYZ
X



'(

（cose astratte)
aumentare 
migliorare

(Rendi la posizione, il 
grado, il livello, la 

quantità, la qualità, ecc. 
più alti dell'originale.)

)*

•[[6\]^6896_`XPQ
•PQ347/5



,- vestito formale ,./-

•0",.12345,-6

,.
ufficiale
formale

78

•9:4;<=>?@5AB,.6



,.
ufficiale
formale

•CD,.EFGHIJKLMN
OPQRSCHIKT6

•UVW?XYZ[\]^_`
abc,.<d6

•MNOP
•MNGQ



#e
abbassare i prezzi

•fghijklmnYopqr
stuc=CDvw#exy6

"e
aumentare i prezzi

#ez{| "e}y



! tendere a 

•f~@�ÄÅ(6

&ÇÉÉ

• I prezzi sono piuttosto alti.

•eÑÅ(6

（In particolare, nel corso delle trattative viene utilizzata per 
parlare di prezzi considerati alti.）



ÖÜ
! temere che (La persona sia preoccupato

che possa accadere qualcosa di brutto.)
" probabilmente, forse（Esperime dubbio
e incertezza che ciò che viene descritto 
nella frase possa avverarsi.） 

•RSTUV'W8>XYZV[G
\]G85

•CDHIÖÜnwásGHI
'}à"ez{|6



Ü avere paura di
timore per qualcosa

•>BÜâ6

•äBÜã6



•CDåçhiéè<nê_
ëí4ì6

preoccuparsiåç



îï •^_`a
•BCEF`aeccezionale

di spicco

•äñóòôöò=õúùûîï6
•GHIàhiéèjü†°kl
m¢£îïà6



§(
rettificare(verso l‘alto)

•b"cd

•b"ef

•b"gF

il tasso di cambio

§*



!
§e §•

§¶ §2 §ß

®§adeguare
modulare
regolare

conciliare

indagare
cambiare sede di lavoro

trasporre
tono

©§
diào

tiáo



õ™
costo

（tutte le spesse utilizzate 
per produrre, trasportare e 

vedere un determinato 
prodotto）

•´hfghiàõ™B(6
•¨j≠Æõ™Ø(c=∞±hi
eÑ≤'(c6

• ^hc
• ij^h
• 'B^h
• kl^h



≥¥
fare concessioni

concessioni
(quando sorgono conflitti o

opinioni diverse, rinucia ad alcune 
o a tutte le tue opinioni e interessi)

•µ≥¥
•∂∑≥¥
•∏π∫ªº≥¥
•CD¢Ω≥ù¥ææ



≥¥ fare concessioni
concessioni

•?(m/)nopqrs>tuv
wx$%yzF>?({<|}c~�5

•:cdõfø¿4à´¡=CD
µcBö≥¥6



¬√ adatto, opportuno, appropriato

•±Xƒ¬√à≈<=C∆«»…
0 GHIKTNÀÃ6

•YÕUV¢µ¬√à≥¥=fø
´¡BŒWœ±dõc6



nAn
essere costretti a

（soggettivamente non vuole fare qualcosa,
ma non ha altra scelta se non quella di farlo)

•–—“”‘’=´hõ™!"c=
CDnAn¬√§(eÑ6

•CD÷ƒ◊àÿŸ=nAn
⁄¤c6



™‹ Avv.
in origine（spesso usato per descrivere i cambiamenti prima e dopo)

•CD™‹›fifl‡·àeÑ=‚
≠Æõ™'(c=CDvw„e‰|6

•ä™‹n<ÂŸÊ=jŸüHI
À`cÁpX=ä¨jŸÊÂA
∆«ËÈ6



Ía
promuovere

facilitare

•:cÍaUV]^ÎÏàÌÓ=
CDœ±ÔÒ#e‰|6

•fÚ<ÛÙıcYZÍaˆüà
]^_`6

•ÄÅÇÉ
•ÄÅÑÖÜ
•ÄÅÑáàâ8ä



˜¯
stimare

(calcolare la dimensione e
la quatità delle cose, oppure le cause 

e i risultati delle cose, ecc)

•–—˘˙˚¸=˝”˛ˇ˜¯4
!"~@6

•#CDà˜¯=$%kl&Ÿá
sqr(àeÑ6

•ãÑåç



'(
franco, schietto

(Descrivere una persona dal carattere retto, 
può dire quello che pensa senza  timore

che gli altri lo sappiano.)

•ä£ù)B'(à*=ñ‹nÂ+6

•ä'(,-.c/0àS16



•'(,Â=f2L£CDwfià
3*ec6

per dirla francamente
(Serve a ridurre le distanze rispetto all’interlocutore e 

ad accantonare gli atteggiamenti di circostanza per 
aprire il confront su un piano più diretto e schietto.)

•'(,Â=f)eÑjCVkl
m÷ƒ4566

•'(,Â



!
'( û(

!"( }´(

shuài

lǜ

franco
sincero

proporzione



invito ufficiale

concessioni appropriate

facciamo alcune concessioni da entrambe le parti

alza il volume

alta （eccezionale） qualità 

aumentare il reddito

,.EF

¬√à≥¥

CDUV¢µù7≥¥

§(8è

éèîï
!"9\



4n£æ=æ
（Cong.） se non fosse per

•4n£:cCD:ˇà;<ÎÏ=
™‹£n=¡fifr‡·àeÑà6

•4n£9:>?!@=fAhi¨
j2LB\klc6



ùC:D
Espressione a quattro caratteri

Affare fatto.
Tutto deciso.

Promesso.

•EFCDW#?@GDàeÑH
_IJK
•"#$%&'()*$'+,
-./0123



ÙeLe
contrattare(il prezzo)

Si riferisce alla negoziazione del prezzo tra 
l'acquirente e il venditore.

•<MNtMœ±æ&ÙeLe
äB<ÙeLe=««wOô
3‡·àeÑ6



ÙeLe
contrattare(il prezzo)

Si riferisce alla negoziazione del prezzo tra 
l'acquirente e il venditore.

•æWæÙeLe
•UVWeÑS1ÙeLecBP6



ùQR=ùQ”
Ottieni quello che paghi.

Tanto spendi tanto ottieni.

<”n8S=8S÷<”6
La buona merce non è a buon mercato.

Espressioni comunemente usate durante la negoziazione del prezzo:



TUÂà
1. Esperimere il proprio disaccordo con quanto detto dall’interlocatore.

•EFVÂGHI?pWXhènY
op(6
•YFTUÂà=?pCDàWX
9õöö(—Zp6



TUÂà
2. Si utilizza anche negli scambi di cortesia per rispondere, 
schernendorsi, ai ringraziamenti ricevuti della controparte.

•EFB[\fÚRS]U^‹c
fr_`a6

•YFTUÂà=f£CDbcµ
à6



dYÕeæàf
In caso che…, se…

•YÕƒ¬√àghàf=CD
œ±Ôöèi”6

•eÑØ(àf=CD&Ÿxy6



45 mercato

• 67845
• 67945
• 6:;45
• <=>745
• ?@AB45



•kl§¶

•m)jCDkIlhiabà
kl§¶PmGVfieÅ(6

Indagine di mercato

La nostra indagine di mercato su prodotti simili il mese scorso 

ha mostrato che la Vostra quotazione è piuttosto alta.

•abkl§¶ Condurre indagine di mercato

•kæabkl§¶



•klno

•CDEFG45HIJKLM
NO)PQRSPTU3

Tendenza del mercato

Secondo l'attuale tendenza del mercato, le vendite di nuovi 
prodotti saranno migliori l'anno prossimo rispetto a 
quest'anno.



•klpq

•`:xyTrs*=C4tu
klnoàvw=§•klpq6

Strategia di mercato

In quanto responsabile del reparto vendite, devo 

regolare la strategia di mercato in base ai 

cambiamenti nella tendenza del mercato.



•klx6

•yhijz{klBstu=
C∑|}j~{I�ƒBöà
klx66

Potenzialità del mercato

Il nuovo prodotto è molto popolare nel mercato asiatico, 

credo che abbia un grande potenziale di mercato anche 

in Europa.



•klbÄ

•V7W45XYZRJ[\G
]^_`.abc3

Quotazioni di mercato

I nostri prezzi sono del tutto ragionevoli rispetto 
alle quotazioni sul mercato internazionale.



•klÅ2

•CHI?psôklÅ2àÇÉ=
mpàiÑèÖöè#$6

Fluttuazione di mercato

La nostra azienda è influenzata dalle fluttuazioni del mercato 
quest’anno, il volume degli ordini del prossimo anno sarà 
notevolmente ridotto.

•sôæÇÉ



• defJghijkl]mJ
nopqrmJstuvwxQ
.y3

Peccato che questo sia già il prezzo più basso e non 

posso fare altre concessioni, spero di avere altre 

occasioni di collaborazione.



• –—´hõ™'(cn$=CD
nAn¬√§(eÑ=ÜáCDà
â÷ƒäÈ6

Poiché il costo di produzione è aumentato molto, siamo 

costretti ad aumentare il prezzo in modo appropriato, 

altrimenti non avremo alcun profitto.



• Zéè@ABCEFêë`a>íc
dìîïé"85?(m/)npqr>
?($%yzF>è@A,cdñó[
óòôöõúù

La qualità dei prodotti della vostra azienda è di spicco 

quest'anno, ma anche il prezzo è più alto rispetto 

all'anno scorso. Entrambi facciamo delle concessioni, 

aumentiamo la quantità dell'ordine, ci potete fare un 

piccolo sconto ulteriore?



• GVeÑã™,klå(=9
ç4ìGHIÒ)e‰|6Üá
CD&Ÿxy6

Le vostre quotazioni sono un po’più alte del 

mercato locale, per questo Vi chiediamo una 

riduzione del 5%.  Altrimenti non possiamo 

vendere.



• ÔôU£CDàéëí=C
Dœ±Ô#e‰|=èê£ë
)íÄìiîèn$—ï{{{ñ6

Considerato che siete un nostro cliente affezionato, 

possiamo considerare di ridurre il prezzo del 5%, a 

condizione che la quantità minima dell'ordine per il 

prossimo trimestre non sia inferiore a 2000 pezzi.


