Negoziare
Aggettivi ed espressioni comuni per qualificare i prezzi:
· alto  高
· tendenzialmente alto 偏高
· Caro 贵
· Economico 便pian2宜
· Basso 低 di1
· di poco prezzo（più economico del prezzo normale）
低廉lian2
相比欧洲，阿拉伯国家的油价比较低廉。
· Conveniente 优惠 
打折季的价格比较优惠。
· Equo 合理 
· Ragionevole 公道合理
· Stabile 稳定
· essere/non essere allettante  
有&没有吸引力
贵公司的产品不仅质量好，而且报价对我们非常有吸引力。
· essere/non essere competitivo 
有&没有竞争力  
具有&不具有竞争力
Questa offerta non è competitiva nel nostro mercato. 
这个报价在本地市场没有竞争力。

Richiesta di sconto 
· "Ci potete fare uno sconto?“ 
贵公司能否给我们一个折扣?
· "È possibile una riduzione del 5%?" 能否减价5%?
有没有可能……
· "È possibile abbassare un po' le quotazioni?"
有没有可能降低一点报价?
· "Potete fare un piccolo sconto ulteriore?"
您能否多打点折?
· "Potete fare un'ulteriore riduzione?" 
您能否多减一点儿?
您能否多降一点儿?
· "Se poteste ridurre i prezzi del 2%, allora ci sarebbero molte speranze di concludere l'accordo". 
如果您能减价2%的话，就非常有希望成交。
· "Potete farci delle ulteriori concessioni sul prezzo 让利?"
贵公司能否给我们多做一些让步?
· "A quali condizioni potreste considerare di farci un ulteriore sconto……”
在什么条件下您能给我们多一些折扣
· "Davvero non è possibile un'ulteriore riduzione?"
真的不可以&不能给我们多一些优惠吗?
真的不可能给我们多降一点吗?
真的无法再降一些了吗?

Compromessi e concessione di sconto 
· "Veniamoci incontro!" [Ciascuno di noi faccia delle concessioni!] 我们各让一步
· "Cerchiamo di venirci incontro a vicenda" 
我们双方都做一些让步
我们双方互相让步
· Considerato che siete un nostro cliente affezionato, possiamo pensare ad uno sconto"
考虑到您是我们的老客户，我们能考虑给贵方折扣。
· "Se voi..., noi faremo uno sconto del 5%"
如果您…的话，我们就给您5%的折扣。
· "Siamo pronti a offrire uno sconto del 5%, a condizione che..."
我们可以
我们同意提供5%的折扣，条件是……
· Considerate le nostre buone relazioni..."
考虑到我们的友好关系……

Rifiuto拒绝 di ulteriori concessioni
· "Questo è già il mio ultimo prezzo, non posso scendere oltre.
这已经是我的最低价了，不能再降了。
· "Mi dispiace, ci è difficile abbassare ulteriormente i prezzi"
很抱歉，我们不能再降价了。
· "Peccato, non possiamo che interrompere qui la trattativa"
很遗憾，我们只能谈到这儿了。
· [bookmark: _GoBack]"Peccato, speriamo di avere altre occasioni di collaborazione".
很遗憾，我们希望有其他的机会合作。
很遗憾，希望下次有机会合作。



