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Listino prezzi

Stabilire relazioni commerciali
10. Esperienza commerciale

11. Industria tessile

12. Sviluppare 1l mercato

1. Piano di produzione

2. Fornitore

3. Servizio di promozione vendite
4. Rapporto di collaborazione

5. Produttore |

6. Agente pubblicitario

7. Importatore
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La vostra azienda: ditta di import-export di prodotti alimentari italiana.
Locazione della vostra azienda: Torino.
Settori di attivita: latticini e prodotti alimentari.
Chi scrive: direttore dell’ufficio vendite dell’azienda.
La controparte: Societa a responsabilitd limitata di prodotti alimentari della Mongolia interna.
Come ha conosciuto la controparte: dal cd che la controparte ha distribuito alla fiera di Canton.
Spera: di costruire relazioni d’affari con la controparte, di collaborare per un lungo periodo € di
acquistare periodicamente latticini e verdure.
Desidera ricevere: 1l catalogo dettagliato dei prodotti e il listino prezzi.



